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Motivation 

Effiziente und standardisierte Geschäftsprozesse 
wirksam einsetzen  

Betriebsbereite Lösung (80/20 Regel) innerhalb weniger 
Wochen 

Schnelle und kosteneffektive Einführung von SAP 
Business ByDesign  

Einführung durch SAP und lokal ansässigen 
Partner - OSC  

Einführung zum Festpreis 
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Einstiegspakete für eine erfolgreiche SAP 

Business ByDesign Einführung 

CRM Einstiegspaket 

 Paket für Vertriebsprozesse (10 – 20 CRM-Nutzer, 1 rechtlich legale Einheit) 

 Lösungsumfang: Marketing (Marktentwicklung, Kampagnenmanagement), Vertrieb (Lead-Opportunity) 

 Produktivstart in 3 Wochen oder weniger 

 Festpreis: Deutschland – ab 3.900 € (zzgl. Reisekosten) 

 Die Gesamtsumme der Investitionen belaufen sich auf 13.380 EURO (Einführung plus Lizenzen) bezogen auf die 
ersten 12 Monate. 

 

 Dienstleister Einstiegspaket 

 Paket für Dienstleistungsunternehmen (10 – 20 Nutzer, 1 rechtlich legale Einheit) 

 Lösungsumfang : Marketing (Marktentwicklung, Kampagnenmanagement), Vertrieb (komplett - außer 
Vertriebsplanung), Beschaffung (Lieferantenmanagement, Bestellanforderungen und Bestellungen, 
Rechnungsprüfung), Projektmanagement  (Projektplanung und Durchführung), Buchhaltung und Finanzen (komplett), 
Personalwesen (Personalverwaltung, Arbeitszeitverwaltung) 

 Produktivstart in 8 Wochen oder weniger 

 Festpreis: Deutschland – 34.900 € (zzgl. Reisekosten) 

 Die Gesamtsumme der Investitionen belaufen sich auf 50.860 EURO (Einführung plus Lizenzen) bezogen auf die 
ersten 12 Monate. 

 

ERP FIN Einstiegspaket 

 Basis-ERP-Suite für Finanzen und Controlling (10 – 20 Nutzer , 1 rechtlich legale Einheit) 

 Lösungsumfang : Vertrieb (Kundenmanagement, Manuelle Rechnungen), Beschaffung (Lieferantenmanagement, 
Lieferantenrechnungen), Projektmanagement (Interne Projekte), Buchhaltung und Finanzen (komplett), Personalwesen 
(Personalverwaltung, Arbeitszeitverwaltung) 

 Produktivstart in 6 Wochen oder weniger 

 Festpreis: Deutschland – 24.900 € (zzgl. Reisekosten) 

 Die Gesamtsumme der Investitionen belaufen sich auf 40.860 EURO (Einführung plus Lizenzen) bezogen auf die 
ersten 12 Monate. 
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CRM Einstiegspaket 

 

 Stammdatenmanagement 

 Marketing 

 Kampagnenmanagement 

 Leadmanagement 

 Opportunitymanagement 

 Aktivitätenmanagement 

 Angebotswesen (eingeschränkt) 

 Berichtswesen 

 Mobile-Integration 

 Office-Integration 

 Berichtswesen 

 
 

 

 

 

Definition 

 Paket für Vertriebsprozesse (10 – 20 CRM-Nutzer, eine rechtlich legale Einheit) 

 Produktivstart in 3 Wochen oder weniger 

 Festpreis: Deutschland – ab 3.900 €* 
*beinhaltet keine Reisekosten 
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ERP FIN Einstiegspaket 

Vertrieb 
 Kunden- und Aktivitätenmanagement, Manuelle 

Kundenfakturierung 

Beschaffung 
 Lieferantenmanagement, Rechnungsprüfung 

Projektmanagement 
 Projektplanung und Projektdurchführung (interne Projekte) 

Buchhaltung und Finanzen 
 Forderungen und Verbindlichkeiten, Steuern, Spesenabrechnung, 

Zahlungsverkehr und Liquidität, Hauptbuchhaltung, 
Anlagenbuchhaltung, Bestandsbewertung, Kreditoren, Debitoren, 
Kasse, Internes Rechnungswesen 

Personalwesen 
 Personalverwaltung, Arbeitszeitverwaltung 

Definition 

 Basis-ERP-Suite für Finanzen & Controlling (10–20 Nutzer,eine rechtlich legale Einheit) 

 Produktivstart in 6 Wochen oder weniger 

 Festpreis: Deutschland – 24.900 €* 
*beinhaltet keine Reisekosten 
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Dienstleister Einstiegspaket 

Marketing 
 Marktentwicklung, Kampagnenmanagement 

Vertrieb 
 Kunden- und Aktivitätenmanagement, Produkt- und Serviceportfolio 

für Verkauf, Neugeschäft, Verkauf von Produkten und Services, 
Kundenfakturierung 

Beschaffung 
 Lieferantenmanagement, Bestellanforderungen und Bestellungen, 

Rechnungsprüfung 

Projektmanagement 
 Projektplanung und Projektdurchführung 

Buchhaltung und Finanzen 
 Forderungen und Verbindlichkeiten, Steuern, Spesenabrechnung, 

Zahlungsverkehr und Liquidität, Hauptbuchhaltung, 
Anlagenbuchhaltung, Bestandsbewertung, Kreditoren, Debitoren, 
Kasse, Internes Rechnungswesen 

Personalwesen 
 Personalverwaltung, Arbeitszeitverwaltung 

 

Definition 

 Paket für Dienstleistungsunternehmen (10 – 20 Nutzer, eine rechtlich legale Einheit) 

 Produktivstart in 8 Wochen oder weniger 

 Festpreis: Deutschland – 34.900 €* 
*beinhaltet keine Reisekosten 
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Prinzipen 

 SAP und OSC bieten das Einstiegspaket zu einem Festpreis an 

 Das Einstiegspaket  ist klar definiert bezogen auf Lösungsumfang und Dauer 

 Das Einstiegspaket basiert auf sog. Best Practices und vorkonfigurierten 
Lösungen 

 Die Einführung findet aus einer Mischung aus Remote- und Vor-Ort-Services 
statt 

 Das Einstiegspaket kann optional durch einen Erweiterungsservice ergänzt 
werden. Der Erweiterungsservice bezieht sich ausschließlich auf 
Felderweiterungen, Berichtserweiterungen und Formularerweiterungen und 
ist mit zusätzlichen Kosten verbunden. 

 Für die Daten-Migration ist im Rahmen des Einstiegspaket der Kunde 
verantwortlich. In einem Workshop wird durch SAP die Funktionsweise der 
Migration detailliert erklärt. Unterstützung bei der Durchführung der 
Datenmigration kann aber zusätzlich kostenpflichtig  in Anspruch genommen 
werden. 

 User-Training ist kein Bestandteil der Einstiegspakete 

 Der Lösungsumfang kann in einer zweiten Phase - nach einem Produktivstart 
mit einem Einstiegspaket - problemlos erweitert werden, basierend auf 
individuellen Anforderungen  
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Kommunikation & Kontakt 

Helge Neitzel 

Vertriebsleitung  
 

 

 

 

Open Systems Consulting GmbH 

Großer Grasbrook 15 

20457 Hamburg, Deutschland 

T   + 49/ 40/ 325 248- 0 

F   + 49/ 40/ 325 248- 20 

E   h.neitzel@osc-gmbh.de 

www.osc-gmbh.info 

mailto:h.neitzel@osc-gmbh.de
mailto:h.neitzel@osc-gmbh.de

